
In one survey, Time Warner and Comcast rate second and third in terms most disliked American 

corporations in 2013 (http://www.businessinsider.com/companies‐with‐the‐worst‐customer‐ratings‐

2013‐12?op=1)..  Don't reward terrible service by letting them merge.  If Comcast wants to enter current 

Time Warner market, let them to it by bidding aggressively for city and county cable contracts and 

building new cable lines in those areas to compete.  If you don’t block the merger, they can’t compete in 

the future.  This market is currently grossly noncompetitive now.  Poor service and long‐term price 

increases at four times the rate of inflation rule.  Programing conglomerates and the cable and satellite 

industry maximize their profits by forcing large expensive programing packages on us.   Better 

competition will bring better service and smaller cable programing packages or possibly even a la carte 

programing choices.  This merger would make it far worse for consumers. 


